2 jours (14 heures)

L'Isle-d'Espagnac

29 ET 30 JUIN 2026
26 ET 27 NOVEMBRE 2026

PRIX NET PARTICIPANT :
350€

MODALITES ET DELAIS D’ACCES

Entretien préalable et tests de
positionnement en amont de la
formation.

Inscription jusqu’a 15 jours avant
le demarrage de la formation.

PUBLIC VISE ET PREREQUIS

Vendeurs, les technico-
commerciaux, les chargés de
clientele

Aucun prérequis.

METHODES MOBILISEES

Formation animée par un
enseignant spécialiste,
essentiellement pratique a partir
de nombreux travaux diriges.

INFORMATIONS

Restaurant et hébergement
paiement sur place (CB, cheque,
especes)

NOS
INDICATEURS

REGLEMENT
INTERIEUR

CCI CHARENTE FORMATION
LiSLE DESPAGNAC

Date mise a jour : 18/05/2026

COMMERCE - VENTE - MARKETING
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Formation sélectionnée par AKTO

OBJECTIFS

» Comprendre les enjeux du marketing digital
* Renforcer sa visibilité et sa notoriété en ligne
» Comprendre le fonctionnement de Google Analytics

PROGRAMME ET COMPETENCES
Introduction au Marketing Digital et Stratégies de Visibilité

Comprendre les Enjeux du Marketing Digital
o Définition du marketing digital ; Importance du marketing digital dans le
paysage actuel ; Tendances et évolutions du marketing digital

Stratégies de Visibilité en Ligne
e Optimisation pour les moteurs de recherche (SEO) ; Stratégies de contenu
et blogging ; Utilisation des réseaux sociaux pour renforcer la visibilité

Publicité en Ligne
e Introduction a Google Ads ; Publicité sur les réseaux sociaux (Facebook
Ads, Instagram Ads, etc.) ; Stratégies de remarketing

Google Analytics et Optimisation des Performances
Introduction a Google Analytics
» Présentation de Google Analytics ; Installation et configuration de Google
Analytics ; Comprendre les principaux indicateurs de performance (KPI)

Analyse des Données avec Google Analytics
* Analyse du trafic et des sources de trafic ; Comportement des utilisateurs
sur le site ; Suivi des conversions et des objectifs

Optimisation des Performances
« Techniques d'optimisation du taux de conversion (CRO) ; A/B testing et
multivariate testing ; Stratégies d'amélioration continue

MODALITES D’EVALUATION

A lissue de la formation, une évaluation est réalisée pour valider I'atteinte des
compétences visées.

CONTACTEZ NOTRE EQUIPE (i |

& 0545901313

W84 formation-continue@ccicharente-formation.fr

CCI Charente Formation: Bd Salvador Allende, ZI n°3, 16340 L'Isle d’Espagnac, T. 05 45 90 13 13

SIRET CCI Charente Formation: 130 022 452 00036 - APE: 8559A

www.ccicharente-formation.fr

Déclaration d’activité enregistrée sous le numéro 75160091116 aupres du préfet de la région Nouvelle-Aquitaine



